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EVOLUCIÓN DEL PBI 2000-2012 (US$) 
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Entre 2000 y 2012 el PBI creció a una tasa promedio anual de 5,8%, lo que ha 

representado un incremento del PBI per cápita de 70,1%.  

 

Claves: Industria extractiva, servicios, construcción, exportaciones, apertura comercial 

y manejo macroeconómico responsable 
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TOTAL) 
 

Fuente:  INEI- Encuesta Nacional de Hogares (ENAHO) 2004-2012 

 

Este crecimiento ha permitido que la pobreza total se reduzca dramáticamente 

entre 2004 y 2012, pasando de 58.7% a 25.8%. 
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Participación de la Manufactura en el PBI 

Fuente: BCRP, INEI 
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Sin embargo, la contribución de la manufactura al PBI se ha estancado entre 

13% y 14% en los últimos años. La industria manufacturera no se ha 

desarrollado. Hace falta mayor sofisticación y diversificación. 
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Esto se refleja en el contenido tecnológico de las exportaciones. El mayor 

crecimiento se ha dado en las exportaciones tradicionales (commodities), que 

representan más del 80% de la oferta exportable. 

EVOLUCIÓN DEL LAS EXPORTACIONES 2000-2012 (VALOR FOB EN MILLONES DE US$) 
 

Fuente: BCRP, SUNAT y 
empresas 
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 Principales Publicaciones 

Científicas indexadas (2000-2010) 

CTI EN EL PERÚ 
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 Solicitudes de Patentes presentadas por 

peruanos residentes (2004-2013) 

Fuente:  RICYT 

 Fuente:  INDECOPI- DIN 
1Incluye solicitudes de patentes de invención y solicitudes de modelo de utilidad  
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 Porcentaje de empresas manufactureras 

que innovaron (2009-2011)  
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Otro

Alcanzar regulaciones o estándares…

Reducir el consumo de energía

Ampliar la gama de productos

Abrir nuevos mercados en el exterior

Reducir el consumo de materias primas e insumo

Aumentar la flexibilidad de la producción

Alcanzar regulaciones o estándares nacionales

Reducir costos de la mano de obra

Mejorar el medio ambiente, salud y/o seguridad

Aprovechar las capacidades del personal

Ampliar participación en el mercado

Aumentar la capacidad productiva

Mantener participación en el mercado

Mejorar la calidad de productos
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 Impacto de la innovación en las 

empresas que innovaron (2009-

2011) 

Fuente:  PRODUCE, INEI, BID- Encuesta de Innovación en la Industria Manufacturera 2012 
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CTI EN EL PERÚ 

Existen muchas definiciones de innovación, nos centraremos en una de 
ellas. 
 
 “cuando una idea o invento  es introducida al mercado con éxito, 

 podemos llamarlo innovación”  
 
 
 

Por lo tanto nos referimos a cambios que generan valor  

Innovación 



FINANCIAMIENTO 
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Programa de Innovación y 

Competitividad para el Agro 

Peruano (INCAGRO) – 

Ministerio de Agricultura:  

USD 60 millones (2001-2009) 
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Años 

Programa de Ciencia y 

Tecnología Perú-BID (FINCYT 

I)- Presidencia del Consejo de 

Ministros: USD 36 millones 

(2007 – 2012) 

Fondo de Investigación y Desarrollo 

para la Competitividad (FIDECOM)– 

Ministerio de la Producción: USD 77 

millones (2009 – en adelante) 

Programa de Ciencia y 

Tecnología Perú-BID 

(FINCYT II) - Presidencia del 

Consejo de Ministros: USD 

100 millones (2013 en 

adelante) 

Fondo Marco para la 

Innovación, Ciencia y 

Tecnología (FOMITEC) del 

Consejo Nacional de Ciencia, 

Tecnología e Innovación 

(CONCYTEC) y Ministerio de 

la Producción: USD  115 

Millones (2013 en adelante) 



El Estado Peruano busca contribuir a la consolidación y el dinamismo 
del mercado de innovación tecnológica para el incremento de la 
competitividad en el Perú.  

 
El Ministerio de Producción cuenta con los siguientes aliados 
estratégicos para     lograrlo. 
 

INTRODUCCIÓN 



El Gobierno peruano ha creado el Fondo de Investigación y Desarrollo 
para la Competitividad – FIDECOM. 

 
Liderado por el Ministerio de la Producción, que cuenta con 200 
millones de soles. 
 

FINANCIAMIENTO 1 



405,000 soles  
(60-75%)  
( No esta activo) 

270,000 soles 
(50-70%) 

80,000 soles (50-60%) 

 
150,000 soles (75%) 

FINANCIAMIENTO 1 



• Equipo técnico, tesistas. 

• Equipos y bienes duraderos. 

• Materiales e insumos. 

• Consultorías especializadas. 

• Servicio técnico y mantenimiento de equipo. 

• Pasantías y  cursos cortos; medidas de protección 
ambiental asociadas al proyecto; propiedad intelectual. 

• Gastos relacionados con la administración del proyecto. 

    

    (PIPEI/PIPEA/PIMEN) 

GASTOS ELEGIBLES F1 



http://innovateperu.pe 
 

POSTULACIONES F1 

consultas@innovateperu.pe 

http://innovateperu.pe/


            3,789  solicitudes  presentadas 
 
               
              

2,069  PIPEI                             881 PIPEA                                 839 PIMEN 
    (55%)      (23%)   (22%) 
 
 
 
    

RESULTADOS F1 

2188 
entidades 



RESULTADOS F1 

RUBRO # ENTIDADES %

Asociación de Productores 280                    12.8%

Microempresa 1,100                50.3%

Pequeña Empresa 419                    19.1%

Mediana Empresa 157                    7.2%

Empresa Grande 70                      3.2%

Personas Naturales 151                    6.9%

Otros 11                      0.5%

TOTAL 2,188                

79.8%



RESULTADOS F1 



RESULTADOS F1 



            3,789 solicitudes  presentadas 
 
              1589 solicitudes  aprobadas 
 
             486  proyectos seleccionados 
  
 392 proyectos contratados 
 

  188 PIPEI                                  114 PIPEA                            90 PIMEN 
    (48%)          (29%)                (23%) 

RESULTADOS F1 

Talleres de capacitación y 
asesoramiento en formulación 

de proyectos 

2188 
entidades 

Falta de documentación 



RESULTADOS F1 

20 
Regiones 
del país  



RESULTADOS F1 

20 
Regiones 
del país  

0 5 10 15 20 25 30

La Libertad

Arequipa

Cusco

Junín

Puno

Piura

Ancash

Cajamarca

Lamabayeque

Loreto

Tacna

Ayacucho

Huancavelica

Huánuco

Pasco

Madre de Dios

Ucayali

Moquegua

Ica

San Martin Modelos de utilidad por regiones 2000-20014 

Fuente: INDECOPI 



RESULTADOS F1 

89,1% 
empresas 

TIPO DE SOLICITANTE 2009 2010 2011 2012 2013 

EMPRESA 37 37 30 41 40 

INSTITUCION PUBLICA 1 

INSTITUTO DE INVESTIGACION 1 3 

PERSONA NATURAL 67 73 64 109 122 

UNIVERSIDAD 6 4 16 20 31 

Total general 110 114 111 170 197 

Patentes presentadas por solicitantes peruanos 

Fuente: INDECOPI 



RESULTADOS F1 

30 CATEGORÍAS 

ASOCIATIVIDAD PATTEM  PIMEN PIPEA PIPEI TOTAL
NO 17 49 66

SI 12 73 114 139 338

TOTAL 12 90 114 188 404



RESULTADOS F1 

LÍNEA APORTE	FIDECOM
CONTRAPARTIDA	

MONETARIA

CONTRAPARTIDA	NO	

MONETARIA
TOTAL

PIPEI 44,566,635																										 9,688,550																											 17,907,530																								 72,162,715														

PIPEA 42,171,879																										 7,016,499																											 10,923,747																								 60,112,125														

PIMEN 9,605,647																												 1,881,089																											 3,043,823																										 14,530,560														

PATTEM 1,636,527																												 221,718																														 395,784																													 2,254,029																

TOTAL 97,980,688																										 18,807,856																									 32,270,885																								 149,059,429													

66% 13% 22%



RESULTADOS F1 



EJEMPLO F1 

Resumen:  

La muscovita es 

un producto 

residual de la 

explotación de 

las minas no 

metálicas del 

Perú. A través del 

proyecto se 

desarrolló un 

protocolo para la 

utilización de la 

muscovita en la 

fabricación de 

electrodos de 

soldadura. 

RESULTADO: Con 

una inversión total de 

S/. 387,651.6 (donde 

el 27% fue aporte de la 

empresa), NEXSOL 

está en la capacidad 

de fabricar y vender 

electrodos con una 

mejora del margen 

de ganancia de S/. 

2’862,600 por año. 



FINANCIAMIENTO 2 

El Gobierno peruano ha creado STARTUP PERU, es un fondo para 
financiar el surgimiento y consolidación de nuevas empresas peruanas 
que ofrezcan productos y servicios innovadores, con alto contenido 
tecnológico, de proyección a mercados internacionales y que impliquen 
la generación de empleos de calidad. 

 
Liderado por el Ministerio de la Producción, que cuenta con 50 
millones de soles. 
 



Emprendedores 
Innovadores 

Emprendimientos 
Dinámicos y de  
Alto Impacto 

50,000 soles 

137,000 soles 

FINANCIAMIENTO 2 



EMPRENDEDORES 
INNOVADORES  F2A 

Proyectos Elegibles 
– Una presentación clara 
del producto o servicio que 
desea comercializar 
destacando los factores 
diferenciadores. 
– Demostrar que existe una 
demanda efectiva o 
potencial para los 
productos o servicios 
propuestos. 
– Un equipo emprendedor 
con las capacidades, 
experiencia y sinergias para 
llevar adelante el proyecto, 
este podrá incluir 
extranjeros, siempre que la 
mayoría del equipo sea 
peruano o tenga residencia 
en el país. 
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Implementar nuevas ideas que crean valor  

X = 

EMPRENDEDORES 
INNOVADORES F2A 
 



¿QUIENES PUEDEN POSTULAR? 

Equipos  

Emprendedores  

de 2 a 5 personas 

naturales 

 

 

 

Con una idea de negocio 

basada en un producto, servicio 

o forma de comercialización 

Innovadora, 

que tenga potencial de 

crecimiento dinámico 

• Contar con DNI vigente y hábil; o de ser extranjeros, 

con visa de negocios o carné de extranjería en trámite 

al momento de la firma del Contrato de Adjudicación de 

RNR. 

• No contar con antecedentes penales ni policiales. 

• No tener calificaciones negativas en centrales de 

riesgo.  

• No tener deudas tributarias 

•Por lo menos la mitad del equipo deberá ser peruano. 

EMPRENDEDORES 
INNOVADORES F2A 



¿ QUÉ FINANCIA START-UP PERÚ? 

El financiamiento será destinado a al 
desarrollo y validación de un modelo 
de negocio. 

Los bienes y servicios adquiridos a 
través del proyecto deberán resultar 
en la consolidación de un modelo de 
negocio y el nacimiento de una 
nueva empresa (inscrita ante 
registros públicos) basada en dicho 
modelo. 

EMPRENDEDORES 
INNOVADORES F2A 

Hasta 30% del RNR en honorarios e 
incentivos 

Hasta 10% del RNR en pasajes y viáticos 

Asesorías y consultorías especializadas 

Honorarios del recurso humano 

Materiales e insumos 

 Servicios tecnológicos o empresariales  

Pasajes y viáticos  

Otros gastos  



DURACIÓN Y FINANCIAMIENTO 

El proyecto debe tener una 

duración máxima de 12 meses 
Se financia hasta el 70% del valor total del 

proyecto, hasta un máximo de 

50,000 mil soles. 

EMPRENDEDORES 
INNOVADORES F2A 

S/. 7, 143 



Procedimiento de evaluación 
EMPRENDEDORES 
INNOVADORES F2A 

Criterio Peso 
Mérito innovador 

1. Identificación del problema y solución propuesta 
2. Grado de innovación de la solución propuesta 
3. Contenido tecnológico de la solución propuesta 

 

20% 

Modelo de negocio potencial 
1. Grado de diferenciación sobre la oferta actual en el segmento elegido. 
2. Ventajas competitivas sostenibles que se crean a partir de los factores diferenciadores. 
3. Barreras de ingreso al mercado de su producto, servicio o forma de comercialización. 

  

20% 

Potencial de valor agregado y crecimiento 
1. Grado de desarrollo de la idea de negocio 
2. Definición y tamaño del mercado 
3. Potencial de escalabilidad 
4. Potencial de internacionalización 
5. Potencial de ventas 
6. Consistencia del Plan de Trabajo 

 

30% 

Capacidad de ejecución y compromiso del equipo emprendedor 
1. Complementariedad de los perfiles de los miembros del equipo. 
2. Experiencia en emprendimientos anteriores. 
3. Competencias emprendedoras (personalidad y otros) 
4. Idoneidad del equipo en materia de mercado. 
5. Potencial, respaldo y redes para llevar adelante la estrategia. 
  

30% 



EMPRENDEDIMIENTOS  
INNOVADORES Proyectos Elegibles 

– Una presentación clara 

del producto o servicio 

que desea comercializar 

destacando los factores 

diferenciadores. 

– Demostrar que existe 

una demanda efectiva o 

potencial para los 

productos o servicios 

propuestos. 

– Un equipo 

emprendedor con las 

capacidades, experiencia 

y sinergias para llevar 

adelante el proyecto, 

este podrá incluir 

extranjeros, siempre que 

la mayoría del equipo sea 

peruano o tenga 

residencia en el país. 

. 

EMPRENDIMIENTOS 
DINÁMICOS Y DE ALTO 
IMPACTO F2B 



Empresas 

privadas 
 

 

 

Legalmente constituidas en el 

Perú y cuenten como máximo 

con cinco (05) años de 

inscripción en el Registro Único 

de Contribuyentes (RUC) de 

SUNAT a la fecha de postulación 

al concurso 

Empresas que, indepen-

dientemente de su fecha de 

inscripción, requieran 

financiamiento para lanzar o 

consolidar en el mercado una 

innovación desarrollada o 

validada  tecnológicamente en 

el marco de un proyecto 

financiado por el Fincyt o 

Innovate Peru‐Fidecom. 

Deberá haber tenido actividades 

comerciales o de preparación para la 

comercialización. 

Uno de los socios de la empresa deberá 

liderar el Equipo Emprendedor 

La empresa y el líder emprendedor deberán 

cumplir con las condiciones generales para 

acceder a recursos del Fincyt 

Para ambos 

¿QUIENES PUEDEN POSTULAR? 

EMPRENDIMIENTOS 
DINÁMICOS Y DE ALTO 
IMPACTO F2B 
 



El financiamiento será destinado a las 

actividades propias del proyecto para la 

puesta en marcha y despegue de 

emprendimientos innovadores y de base 

tecnológica, este será de carácter no 

reembolsable y se desembolsara contra 

el cumplimiento de hitos previamente 

definidos. 

Los bienes y servicios adquiridos a través 

del proyecto deberán resultar en el 

desarrollo o fortalecimiento de la entidad 

solicitante, de tal manera que el negocio 

se dinamice, aproximándose a estándares 

dinámicos y de alto impacto. 

Hasta 30% del RNR en 

honorarios e incentivos 

Hasta 20% del RNR en pasajes y viáticos 

¿ QUÉ FINANCIA START-UP PERÚ? 

EMPRENDIMIENTOS 
DINÁMICOS Y DE ALTO 
IMPACTO F2B 

Asesorías y consultorías especializadas 

Honorarios del recurso humano 

Materiales e insumos 

 Servicios tecnológicos o empresariales  

Pasajes y viáticos  

Otros gastos  



Duración y financiamiento 

El proyecto debe tener 

una duración máxima de 

18 meses 

Se financia hasta el 70% del valor total 

del proyecto, hasta un máximo de 

137,000 mil soles. 

S/. 19, 571 

EMPRENDIMIENTOS 
DINÁMICOS Y DE ALTO 
IMPACTO F2B 



Procedimiento de evaluación 
EMPRENDEDORES 
DINÁMICOS Y DE ALTO 
IMPACTO 2B 

Criterio Peso 
Mérito innovador 

1. Grado de innovación de los productos, servicios o formas de comercialización 

2. Contenido tecnológico de los productos, servicios o formas de comercialización. 

20% 

Modelo de negocio 

1. Grado de diferenciación sobre la oferta actual en el segmento elegido. 

2. Ventajas competitivas que se crean a partir de los factores diferenciadores. 

3. Barreras de ingreso al mercado de su producto, servicio o forma de comercialización. 

  

20% 

Potencial de valor agregado y crecimiento 

1. Grado de desarrollo del negocio (prototipos, productos o servicios finales) 

2. Definición y tamaño del mercado 

3. Potencial de escalabilidad 

4. Potencial de internacionalización 

5. Potencial de ventas 

6. Consistencia del Plan de Trabajo 

 

30% 

Capacidad de ejecución y compromiso del equipo emprendedor 

1. Complementariedad de los perfiles de los miembros del equipo. 

2. Experiencia en emprendimientos anteriores. 

3. Competencias emprendedoras (personalidad y otros) 

4. Idoneidad del equipo en materia de mercado. 

5. Potencial, respaldo y redes para llevar adelante la estrategia. 

  

30% 



SISTEMA DE EVALUACIÓN  
                  F2  



http://www.start-up.pe POSTULACIONES F2 

http://www.start-up.pe/
http://www.start-up.pe/
http://www.start-up.pe/


            2,421 solicitudes 
 
510 proyectos seleccionados 

377 emprendedores 
innovadores 

133 emprendimientos 
dinámicos y de alto impacto 

Agroindustria, agronegocios, energía, turismo, 
TICs y Software. 

RESULTADOS F2 



POLÍTICA COMERCIAL 

DE EXPORTACIONES  
POLÍTICA DE 

DESARROLLO 

INDUSTRIAL 
ALINEAR LAS POLÍTICAS DE DESARROLLO 

ECONÓMICO PARA GARANTIZAR EL 

CRECIMIENTO SOSTENIBLE CON INCLUSIÓN Y 

VISIÓN DE LARGO PLAZO 

POLÌTICAS DE CIENCIA,  

TECNOLOGÍA  E INNOVACIÓN 

HACIA DONDE VAMOS  


