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Casos de éxito en la comercializacion de inventos patentados en el Peru

Exsa S.A. es una empresa peruana fundada en 1954, pionera en el desarrollo
de innovacién en el mercado de fabricacién y comercializacién de explosivos.
Es lider en la oferta de soluciones exactas en fragmentacion de roca para las
industrias de mineria e infraestructura.

I. SOBRE LA INVENCION

Frente a los explosivos tradicionales como el anfo pesado, Exsa S.A. desarrollo
la tecnologia Quantex que consiste en el conjunto de la mezcla explosiva
Quantex, la tecnologia e ingenieria de explosivos y un equipo humano
experimentado. La mezcla explosiva Quantex es un nuevo explosivo que
sustituye el uso del nitrato de amonio poroso por el nitrato de amonio
de alta densidad y una solucién gasificante que lo potencia, reduciendo
significativamente el uso del petrdleo. La tecnologia Quantex propone
una mezcla precisa y eficiente de emulsion gasificable y nitrato de amonio
fertilizante de alta densidad que se utiliza como componente energético en
la voladura, a la que se agrega posteriormente una solucién gasificante que le
brinda la sensibilidad requerida y la densidad deseada de acuerdo al diseno de
la voladura.

La tecnologia Quantex ofrece mayor energia y sensibilidad que el explosivo
tradicional, presenta excelente resistencia al agua. Se adapta a distintos
tipos de terreno debido a su alto rango de densidades, optimiza la voladura
por su mayor potencia, maximizando el resultado en la fragmentacion de la
roca. Ademas, optimiza espacios de almacenamiento porque su tecnologia
no requiere de distancias de seguridad segun la legislacion vigente. En otras
palabras, es mas eficiente y precisa. Por su mayor potencia en volumen,
genera un ahorro significativo en los costos de operacién. Adicionalmente, es
amigable con el ambiente evitando los llamados “humos pardos” altamente
contaminantes que se producen por la incompleta deflagracién del explosivo
en el anfo pesado, e impacta menos en la huella de carbono porque utiliza
menor cantidad de petrdleo, reduciendo hasta en 18% las emisiones de los
Gases de Efecto Invernadero.




Se trata del primer producto para mineria a tajo abierto que rompe la
dependencia con el nitrato de amonio poroso, insumo principal para los
explosivos tradicionales que ha estado histéricamente controlado por unos
pocos fabricantes en el mundo. A diferencia de los explosivos tradicionales
(anfo pesado) que varian su féormula segun la roca que enfrentan, la mezcla
explosiva Quantex es mas versatil pues posee una misma féormula (70% de
emulsion gasificada y 30% de nitrato), variando unicamente su dosificacion.
Eso hace que la logistica y su aplicacién sean mas sencillas. Asi, genera ahorros
significativos en la etapa de voladura y en las siguientes etapas del proceso
productivo.

La tecnologia Quantex es mucho mas versatil que el resto de productos
existentes en el mercado, ya que a diferencia de la oferta tradicional que
fabrica explosivos para cada tipo de roca, esta tecnologia se adapta a todo tipo
de suelos y condiciones geoldgicas. Ademas, brinda alta resistencia en el agua
(sea estéatica o dindmica) debido a su insolubilidad. Esta es una cualidad que no
posee el tradicional anfo pesado.

A ello se debe anadir que la tecnologia Quantex provoca una menor carga
logistica en los procesos de minado, asi como una reduccién en la cantidad
de horas de produccién. En la suma final produce un ahorro de hasta 30% en
los costos, con mayor efectividad que los explosivos tradicionales y menor
cantidad de producto.
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Il. SOBRE LA ESTRATEGIA DE PROTECCION

Dada la relevancia de la tecnologia desarrollada y la necesidad de una
adecuada cobertura de proteccion, la empresa decidi6 recurrir al sistema de
patentes. En ese sentido, se presentd inicialmente dos solicitudes de patente
complementarias en Estados Unidos de América para luego presentar la
solicitud de patente correspondiente en el Peru, reivindicando las dos citadas
prioridades.

Posteriormente se decide presentar la solicitud internacional de patente via
el Tratado de Cooperacién en Materia de Patentes (PCT), para contar con una
plataforma de proteccion que se extienda a todos los paises de interés. La
solicitud internacional de patente PCT se presento antes del afio y reivindico la
solicitud peruana y las dos prioridades americanas.

Las invenciones relacionadas con la tecnologia Quantex han sido presentadas
bajo el titulo de “Métodos para elaborar composiciones explosivas de anfo y
anfo pesado”, la cual ya ha sido concedida en los Estados Unidos de América
(Patentes N° 9,115,036 y N° 9,174,887) y cuenta ademas con una solicitud
internacional PCT (PCT/PE2015/000013) que ya ha sido ingresada en fases
nacionales en mas de 16 paises de interés, principalmente paises con gran
desarrollo en el sector minero que aplicarian la tecnologia Quantex objeto de
la patente.

Actualmente, se han desarrollado nuevos productos en base a la tecnologia
Quantex que estan siendo materia de proteccion por el sistema de patente
bajo la misma estrategia ya utilizada.
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lll. RESULTADOS OBTENIDOS

Estrategia comercial

Luego de efectuar pruebas y validaciones plenamente satisfactorias respecto
a las bondades y funcionamiento de la tecnologia, se elaboré un plan de
marketing que, como punto de partida, identificé a la invenciéon con una marca
que sea su referencia visible hacia el mercado. Asi nacié la denominacion
“Quantex”.

La estrategia comercial planted ofrecer esta tecnologia a los principales
clientes del sector minero (grandes empresas mineras con operaciones en
el Peru), para que apoyados en los beneficios demostrados de la tecnologia
Quantex, decidan migrar de los explosivos tradicionales hacia esta innovacion.
Esta labor permitid6 que de manera gradual las grandes empresas mineras en
actividad en el pais optaran por reemplazar el anfo pesado por la tecnologia
Quantex debido a los beneficios financieros, técnicos y ambientales que
aporta.

Una segunda etapa de la estrategia comercial busca diversificar el uso de
esta tecnologia, no sdélo limitada a la industria minera de tajo abierto, sino
ademas para la mineria subterranea y también para su uso en grandes obras
de infraestructura.

Finalmente, la estrategia comercial, en una tercera etapa, esta orientada a
internacionalizar la tecnologia para cubrir las demandas de grandes empresas
mineras y de otros rubros que tengan necesidades de soluciones innovadoras
para la fragmentacion de rocas, en otros paises del mundo.

Indicadores de éxito

. A un afho de su lanzamiento, la tecnologia Quantex ya significaba el
49% de las ventas a nivel nacional de Exsa S.A.

* A dos anos de introducirse en el mercado local, la tecnologia Quantex
ya tiene una participacién del 31% del mercado de mineria a tajo
abierto.
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® A la fecha, el 52% de las ventas de Exsa S.A. corresponden a la
comercializacién de la tecnologia Quantex.

° En cuanto a reconocimientos, la tecnologia Quantex obtuvo el primer
lugar del premio a la Creatividad Empresarial (UPC) en el afio 2016, en
la categoria “"Productos y Servicios Intermedios”.
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IV. PROYECCIONES Y PERSPECTIVAS A FUTURO

Exsa S.A. ya se encuentra desarrollando un nuevo producto en base a la
tecnologia Quantex para su aplicacion en la mineria subterranea.

Como parte del plan de internacionalizacion de esta tecnologia, se estan
concluyendo pruebas para tajo abierto en Colombia y Chile. El plan de
negocios estad transitando, entonces, de un enfoque local a uno regional
gracias a la tecnologia Quantex.

A partir de este invento, Exsa S.A. ha redisenado las instancias y los procesos
de innovacioén al interior de la empresa, reforzando sus areas de I+D y dando
lugar a alianzas con proveedores, clientes y entidades académicas del pais y
del mundo.







La empresa Greentech Innovations SAC nace con el propdsito de crear nuevas
tecnologias que permitan reducir el impacto ambiental y econémico del
transporte. Se trata de una startup peruana de base tecnolégica que desarrolla
y comercializa la tecnologia EcoEvol.

La tecnologia patentada EcoEvol consiste en catalizadores que se instalan
dentro del tanque de combustible de los automoéviles y, gracias a la
nanotecnologia, refinan espontaneamente el combustible (gasolina y diésel),
purificandolo y optimizando sus propiedades, facilitando que se pueda
quemar de manera 6ptima y limpia en el motor, reduciendo su consumo
(huella de carbono) y contaminacion (gases téxicos de escape). El proposito
de la invencién es eliminar los contaminantes microbiolégicos presentes
en hidrocarburos combustibles de manera mas rapida y efectiva que las
tecnologias existentes en la actualidad, siendo compatible con la ingenieria de
los tanques de almacenamiento de combustible y sin generar perjuicios a la
salud humana.

Los dispositivos EcoEvol se instalan dentro del tanque de combustible en
vehiculos livianos, y en la manguera y en el tanque de combustible en vehiculos
pesados de manera rapida y facil. Son compatibles con vehiculos antiguos
y nuevos. Al lograr tener un combustible mas limpio y puro con mejores
propiedades, se generan combustiones eficientes que permiten tener hasta
90% menos subproductos contaminantes.

Gracias a la generacion de combustiones completas, se promueve la
descarbonizacién de la cédmara de combustion, logrando “rejuvenecer”
el motor, devolviéndole eficiencia mecanica. Por ello, la adopcion de esta
tecnologia permite reducir el consumo de combustible hasta en 20%,
reduccion de emisiones de material particulado hasta en 90%, reduccion de
emisiones de monodxido de carbono hasta en 88%, uso de gasolina de menor
octanaje y prevencion de fallas en sistema de inyeccion de combustible.



Los combustibles contienen impurezas microbiolégicas que hacen que no se
qguemen de manera adecuada en el motor, desperdiciando energia y generando
subproductos contaminantes propios de una combustion incompleta
(monoxido, humo, dxidos nitrosos, hidrocarburos, entre otros).

Estos contaminantes microbiologicos, bacterias del tipo pseudomonas
presentes en el combustible, metabolizan los compuestos también presentes
en el combustible, consumiendo los radicales del octano y decahexano,
generando como subproductos &acidos sulfuricos y acidos carboxilicos y
combustible degradado. Los acidos sulfuricos y carboxilicos promueven la
corrosion de piezas del sistema de inyeccidn de combustible, promoviendo un
mal funcionamiento del mismo y generando combustiones contaminantes.

Las bacterias contaminantes dispersas en el combustible poseen distintos
tamanos que van desde las 2 micras hasta las 100 micras. El gran problema sin
resolver de la industria automotriz es que los filtros convencionales filtran los
contaminantes que poseen desde 50 micras a mas, dejando sin filtrar los de
tamano inferior a 50 micras.

De esta manera, se desarrollo el catalizador EcoEvol, el cual se basa en
un sistema electrocatalitico que, gracias a la nanotecnologia, destruye
los contaminantes microbioldgicos (independientemente de su tamario)
presentes en el combustible, deteniendo a su vez el metabolismo de los
mismos.



Tratdndose de tecnologia que esta referida a diversos aspectos técnicos
y considerando los perfeccionamientos efectuados por la empresa, se
presentaron dos solicitudes internacionales de patente via el Tratado de
Cooperacion en materia de Patentes (PCT).

La primera patente PCT protege la composicion de catalizador, el proceso de
elaboracion y activaciéon de catalizador y un dispositivo mecanico para la facil
instalacion de catalizadores en vehiculos. Por su parte, la segunda patente
PCT se refiere a un sistema mecanico de fluidos para la optimizacion de las
propiedades del catalizador y diversos dispositivos para su ejecucion practica
y aplicacion en sistemas de combustible de motores.

La primera patente se protegi¢ bajo la modalidad de patente de invencion,
mientras que la segunda como patente de modelo de utilidad.

Los paises donde Greentech Innovations SAC esta solicitando ambas
patentes en fase nacional o registro directo, debido a su potencial de mercado,
son: Australia, Argentina, Bolivia, Chile, Colombia, Japén, Corea, China, India,
México, Estados Unidos de América, Canada y Union Europea. Previamente,
la empresa tramito la patente en el Peru y sobre dicha solicitud se reivindico
prioridad para la primera solicitud internacional PCT. La proteccién en el Peru
se concedio a fines de julio de 2017 y se le otorgo la Patente N° 8394.



Estrategia comercial

Este proyecto se plante6 basandose en el desarrollo de una tecnologia
disruptiva que genera reducciones significativas con respecto a la emisién
de gases contaminantes y huella de carbono, y la creacion de un modelo
de negocio que permita que sea rentable para los clientes incorporar
esta tecnologia en sus vehiculos (gracias al ahorro de combustible), sea
rentable para los distribuidores la comercializacion de los productos
(gracias a los atractivos margenes de ganancia) y sea rentable para el
fabricante la manufactura y promocion de esta tecnologia, de tal manera que
organicamente se pueda maximizar la cantidad de usuarios y, por consiguiente,
su impacto y éxito comercial a nivel internacional.

Sobre esa base, la estrategia comercial desarrollada aposté porque estos
productos se comercialicen a nivel nacional directamente por la empresa
Greentech Innovations SAC, a través de una red de talleres y concesionarios,
y a nivel internacional mediante distribuidores comerciales en distintos paises.
Previamente se trabajé en la validacion y empaquetamiento tecnologico
de EcoEvol, por lo que la invenciéon y sus beneficios fue homologada por
laboratorios de prestigio como SGS e Intertek; ademas fue probado en
laboratorios como el de la Universidad de Lima, Universidad Nacional de
Ingenieria; validado por concesionarios y equipos técnicos de marcas como
Mazda, Suzuki, Citroen, Faw, Volkswagen, entre otras.

Se han realizado pruebas de campo en Lima, Tacna, Piura y Huancayo a nivel
nacional y en México, Chile, Irlanda, Australia y Estados Unidos, en las cuales
se aprecian resultados muy reproducibles con respecto a la reduccion del
consumo de combustible y huella de carbono, al igual que la reduccion de la
contaminacion.

El crecimiento exponencial en ventas en distintos rubros de la industria
automotriz (vehiculos de pasajeros, carga pesada, mineria, entre otros) da



fe del gran alcance (nacional e internacional) con respecto a la reduccién del
impacto ambiental y a la sostenibilidad del negocio detras de las mismas.

Indicadores de éxito

Sobre la base de la invencién patentada se han desarrollado cuatro
productos: EcoEvol Nano (motos), EcoEvol C (vehiculos ligeros),
EcoEvol C+ (vehiculos pesados) y EcoEvol H (grupos electrogenos).

Actualmente la tecnologia patentada se comercializa en
concesionarios de vehiculos de marcas reconocidas, asi como en
talleres de mecanica de Lima y regiones de Tacna y Piura, gracias a
distribuidores autorizados en dichas zonas.

Con respecto a la introduccién al mercado internacional, se ha iniciado
la exportacién del catalizador EcoEvol a México, Chile, Irlanda y
Australia.

En el primer afio de operaciones (2015) se logré vender 80 unidades de
EvoEvol; en el segundo, 200 unidades; mientras que en 2017 las ventas
se acercaran a 1,000 unidades del EcoEvol.
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IV. PROYECCIONES Y PERSPECTIVAS A FUTURO

Greentech Innovations SAC apunta a poseer una completa red de
distribuidores para la comercializacién de estos productos en todo el mundo.

Se contempla, ademas, la posibilidad de concretar el licenciamiento de
la tecnologia desarrollada a empresas que fabriquen vehiculos para que
la incorporen dentro del disefio de los mismos. Los niveles de venta de
estos productos EcoEvol vienen incrementandose aino a aio, por lo que las
perspectivas a futuro son muy alentadoras conforme a la estrategia comercial
implementada y a la extensién de los mercados en el extranjero que recién ha
empezado a aprovecharse.
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Grupo ST S.A. es una empresa peruana dedicada a la solucion integral de
sistemas de seguridad tanto en equipamiento como en consultoria.

I. SOBRE LA INVENCION

La invencion desarrollada por la empresa Grupo ST S.A. pretende ser una
solucion a uno de los problemas mas importantes del Peru: la inseguridad. El
objetivo es evitar intrusiones para robo y asalto en establecimientos publicos
y privados, locales de empresas, entidades del Estado e incluso viviendas
particulares. Sirve ademas como una alternativa para evitar fugas por
escalamiento de establecimientos penitenciarios y/o de reclusion.

La invencion consiste en un sistema novedoso que consta de un alambrado
con navajas o concertina, complementado con un sistema de electrificacion
de alto voltaje de minimo amperaje que no es letal, y un sistema de alarma de
aviso remoto para reacciones rapidas.

La invencion consta de un espiral exterior de alambrado con navajas,
comunmente denominado concertina, pero complementado con un solenoide
o espiralado interno muy robusto de alambréon de 4 mm, el cual cuenta con
electrificacion no letal y un sistema de alarma a distancia.

El sistema se torna por lo tanto mucho mas robusto y muy dificil de neutralizar
y/o superar, es disuasivo tanto por la presencia de las navajas como por la
electrificacion y cuenta ademas con un sistema de alarma remoto que permite
reacciones rapidas, a la vez que evita la corrupcién del personal de custodia o
seguridad del establecimiento, ya que el sistema de seguridad no depende
exclusivamente del factor humano.




La invencion de GRUPO ST S.A. resuelve los problemas de fragilidad de otros
sistemas de seguridad como, por ejemplo, cercos eléctricos que no cuentan
con navajas, y también el de concertinas de navajas simples que son inutiles de
colocarse sobre éstas frazadas o cualquier elemento que las neutralice.

En el aspecto de intrusion, ofrece una solucion eficaz de proteccién a
instalaciones y resguardo de patrimonio y de seguridad fisica de los usuarios
de los establecimientos y viviendas. Como mecanismo de prevencién de
fugas, resuelve la grave problematica penitenciaria tanto en centros de
reclusion de adultos como en los de menores, en los que es frecuente la fuga
por perimetros sélo protegidos por concertinas simples donde son superadas
con la colocacion de elementos sobre las navajas y la evasion rapida, sin
permitir reacciones rapidas del personal.




Il. SOBRE LA ESTRATEGIA DE PROTECCION

Habiéndose verificado no sélo la novedad del sistema propuesto, sino ademas
su utilidad, ventajas y aplicacion, la empresa tomé la decision de protegerlo
mediante una patente para asegurar la exclusividad sobe la inversidon
desplegada en el desarrollo e ingenieria del sistema y, de esta manera, estar en
capacidad de comercializarlo al amparo de normas de proteccion al desarrollo
industrial y beneficios para el mercado.

Asimismo, siendo que el producto es susceptible de copia o imitacion, la
intencion de la patente es impedir que otras empresas ofrezcan productos con
estas caracteristicas mejoradas, sin haber incurrido en los costos de inversion
en el sistema.

Por tanto, la solucion técnica se protegié como un sistema a través de una
patente de modelo de utilidad, dado el caracter novedoso y ventajoso del
conjunto de elementos que lo conforman y del modo en que se interrelacionan
de manera funcional. Es asi que el Indecopi concedié la Patente N° 0587 para
"Un sistema de seguridad perimétrica del tipo alambrado de navajas mejorado
con electrificacion y alarma”.




I1l. RESULTADOS OBTENIDOS

Estrategia comercial

La estrategia comercial transcurrié desde un esfuerzo inicial de marketing
directo a principales empresas por diversos sectores del mercado para, luego
de obtenida la patente, segmentar y diferenciar mejor la oferta, por un lado,
al sector privado sobre la base de las ventajas y exclusividad y, por otro lado,
al sector publico utilizando la patente como medio para ser reconocido como
proveedor unico.

Ademas de la propaganda directa por diversos medios al mercado, se trabajo
un esquema comercial sobre la base de instalar fisicamente el sistema de
seguridad perimetral en lugares claves que permitan la demostracion directa
al publico en base a trabajos expuestos y a la vista, lo que, sumado a las
referencias positivas de clientes, ha permitido que el producto tenga excelente
acogida en el mercado.

Indicadores de éxito

o El sistema ha sido introducido con éxito en el mercado nacional;
con los mayores recursos obtenidos de su comercializacion se esta
invirtiendo en ingenieria, innovacion y marketing para su mejora y
mayor posicionamiento.

° A la fecha se cuenta con mas de 10,000 metros del sistema vendidos
e instalados en diversas ubicaciones, no sélo de Lima sino ademas en
provincias (en todas las regiones del pais: costa, sierra y selva), lo que
evidencia que su comercializacion es a nivel nacional.

o Las ventas referidas exclusivamente a este sistema patentado ya han
superado el millon de soles.
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e La participacion en el mercado es importante y creciente ya que,
incluyendo los sistemas afines con menos ventajas, el sistema
patentado tiene un 10% del mercado. En el mercado especifico de
concertinas electrificadas con alarma, el sistema posee el 100% del
mercado gracias a la patente.

o Seis establecimientos penitenciarios y/o de reclusién a nivel nacional
ya cuentan con esta tecnologia.
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IV. PROYECCIONES Y PERSPECTIVAS A FUTURO

GRUPO ST S.A. tiene planificado continuar aprovechando la exclusividad de la
patente para lograr mayor participaciéon de mercado y reconocimiento como la
tecnologia del rubro de mayor eficacia, al contemplar todas las funciones de la
competencia integrados en un solo sistema.

Se proyecta, ademas, seguir desarrollando ingenieria para complementar
mayores funcionalidades e innovaciones electrénicas adicionales que la
mejoren constantemente. Ademas, la empresa va a continuar en los esfuerzos
de marketing directo y masivo.

Cabe indicar que Grupo ST S.A. cuenta con otras patentes ya otorgadas
también por el Indecopi, referidas al rubro de seguridad, por lo que se espera
que estas innovaciones que estdan empezando a trabajar incrementen el
portafolio de patentes que consiste en la base del desarrollo de las actividades
de la empresa.
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Envasadora San Gabriel S.R.L. es una empresa peruana que desarrolla
innovacion tecnoldgica en la fabricacion de resinas, piezas de fibra de vidrio y
revestimiento de tanques de combustibles.

I. SOBRE LA INVENCION

La invencion desarrollada consiste en un método para la reparacion y
hermeticidad de un tanque de acero soterrado para combustibles, mediante la
aplicacién de un recubrimiento interior de material plastico reforzado con fibra
de vidrio.

El procedimiento reivindicado se aplica especificamente a tanques
subterraneos de acero para combustible en uso; es decir, se trabaja en paredes
de tanques ya corroidas, de manera que se refuerza la estructura del mismo,
pues conforme se gasta el acero, el tanque puede colapsar. Toda vez que no se
encuentra en la superficie, es justamente un tipo de tanque que no es posible
que sea intervenido desde fuera y tampoco sera necesario que se extraiga
para estos efectos.

A través del procedimiento patentado se obtiene un recubrimiento interior
de la pared del tanque con un material plastico reforzado con fibra de vidrio.
La invencion se refiere a un método para prevenir el deterioro de un tanque
de acero subterraneo en uso, debido a la corrosidon que producen los diversos
componentes de los combustibles que entran en contacto con la superficie
interna de los tanques de acero y debido a la accién de agentes externos
(humedad, componentes del terreno, presion, entre otros).

Asimismo, proporciona un material aislante dieléctrico y térmico con lo cual se
mejora la proteccién de la pared del tanque de acero.

La invencion desarrollada por Envasadora San Gabriel S.R.L. evita la
contaminacion del subsuelo, al efectuar los recubrimientos antes de que




se produzcan derrames por huecos o grietas en los tanques que contienen
combustibles, generando ahorros significativos a las empresas que la utilicen,
asi como también evitando la generacidén de desperdicios, como puede ser
concreto roto.

En efecto, el invento patentado permite evitar incurrir no sélo en los costos de
un nuevo tanque, sino ademas en los gastos de dinero y tiempo asociados a la
rotura de losa, obras civiles para enterrar un tanque de combustible, desecho
de desmonte, entre otros. Un cambio de tanque soterrado, puede tomar en
promedio 30 dias, mientras que la aplicacién del procedimiento patentado
toma 9 dias.

De esta manera, permite prolongar la vida util de los tanques de combustible
de acero soterrados tradicionales ya instalados y en uso, haciendo posible que
cumplan condiciones y requisitos de resistencia y hermeticidad exigidos para
su funcionamiento.

La patente posee como uno de sus elementos de relevante importancia el
cuidado del medio ambiente, pues los tanques de combustible de acero,
que poseen una vida promedio entre 15 y 20 anos, al cabo de lo cual pueden
presentar huecos o fisuras, que permiten el pase del combustible hacia el
exterior. Cambiar un tanque por otro, ademas de ser muy costoso, requiere
de autorizacion para poder efectuarse, lo que toma tiempo (mas de 90 dias).
El invento propuesto constituye una alternativa menos costosa, mas rapida y
altamente eficiente para solucionar dichos problemas.
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Il. SOBRE LA ESTRATEGIA DE PROTECCION

Tratdndose de un método o procedimiento novedoso que reporta una
solucidén eficiente a problemas en el sector de los tanques de hidrocarburos
subterraneos, se decidio protegerlo a través de una patente de invencion, de
manera tal que pueda ser un servicio ofrecido exclusivamente por la empresa
Envasadora San Gabriel S.R.L. a la que le cedieron todos los derechos para su
comercializacion.

En ese sentido, con fecha 31 de octubre de 2016 se obtuvo la Patente N°
7927 para “"Método para el recubrimiento interior de un tanque de acero para
combustibles con plastico reforzado con fibra de vidrio".




I1l. RESULTADOS OBTENIDOS

Estrategia comercial

En un momento inicial se incluyod la invencion dentro del conjunto de servicios
que ofrece la empresa para todos los clientes a los que ya les brindaban
servicios de mantenimiento de tanques de combustible. El objetivo era
demostrar las bondades y ventajas del método desarrollado para venderles
esta solucion con valor agregado.

En un segundo momento, ya conocida la tecnologia en el sector especifico
del mercado al que se aplica, se procedié a una campaia mas agresiva para
ampliar la cartera de potenciales clientes que se podrian beneficiar de este
método.

El mecanismo mediante el cual se introduce al mercado la tecnologia es
a través del servicio técnico integral que, apoyado en el procedimiento
patentado, realiza la propia empresa que explota la invencion, para lo cual
requiere ademas personal altamente calificado y equipamiento especifico.
Hasta ahora se trata de una explotacién directa de la invencion patentada.

Indicadores de éxito

° El método ha sido introducido con éxito en el mercado nacional,
mostrando excelentes resultados para los clientes, lo que ha
significado un incremento en las ventas para la empresa responsable
de su explotacion comercial.

® Lapatente ha tenido gran acogida en los grifos independientes de Lima
y, principalmente, de otras ciudades al interior del pais.
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° La patente ha permitido que Envasadora San Gabriel S.R.L. sea
reconocida en el mercado como una empresa innovadora a la
vanguardia de las tecnologias en el tratamiento, mantenimiento,
reparacion y preservacion de tanques soterrados de acero para
combustibles, lo que resulta muy relevante tratandose de un sector
permanentemente regulado y que requiere de gran capacidad técnica
al lidiar con combustibles altamente peligrosos y contaminantes.

° La gran aceptacion comercial del procedimiento patentado se
sustenta principalmente en el ahorro que genera respecto a la solucién
tradicional de sustituir el tanque de acero, ya que tratdandose de un
tanque promedio de 8 mil galones de capacidad, el ahorro que se
consigue con el procedimiento de revestimiento del tanque, puede
llegar a los S/ 60,000.
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IV. PROYECCIONES Y PERSPECTIVAS A FUTURO

En el mediano plazo, Envasadora San Gabriel S.R.L. tiene pensado utilizar
la exclusividad de la patente para disefar un esquema de identificacion de
distribuidores y licenciamiento de la tecnologia a otras empresas que estén en la
capacidad de brindar estos servicios especializados. Este plan contempla también
brindar capacitacién y asistencia técnica.

Adicionalmente a ello se esta trabajando un plan de difusidon y marketing, y se
piensa estructurar una fuerza de ventas muy técnica y agresiva, que en su conjunto
permitirad lograr mayor participacién de mercado.

El plan a futuro (sobre la base de la exclusividad de la patente) es ingresar, ya sea
directamente o a través de terceros licenciatarios, en las principales cadenas de
grifos y extender la cobertura de la patente a todas las regiones del pais.
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